
Welcome to Cramerica
Beleggingsgoeroe Jim Cramer geniale kwajongen

Jim Cramer is de Stock star va n
beleggend Amerika. De ex-bankier
bij Goldman Sachs verdiende
tientallen miljoenen en is de meest
uitgesproken beleggingsadviseur
van de VS. „B ooyah!”

Freek Staps

De voormalig magna cum laude afge-
studeerde Harvard-student, de ex-
bankier bij Goldman Sachs, de man

die door zakenblad Fo r t u n e werd uitgeroepen
tot opvolger van meesterbelegger Warren
Buffett, de hedgefondsbestuurder die multi-
miljonair werd – diezelfde 51-jarige man
kijkt driemaal daags, vijf dagen per week de
huiskamer in, spert zijn mond open en haalt
diep adem om in staccato te schreeuwen:
„YOU. ME. LET’S TRY TO MAKE SOME
MON EY.”

‘Cramerica’ is Jim Cramers denkbeeldige
land. Zou het al bestaan, dan lag het ergens
halverwege tussen zijn kantoor aan de
noordzijde van Wall Street en de New York
Stock Exchange aan de overkant van de
straat, zo ongeveer ter hoogte van het wacht-
huisje van de kleumende, zwaarbewapende
b e wa k e r s.

In Cramerica – en in het echte Amerika – is
Jim Cramer de onbetwiste koning van de
kleine belegger. Zijn honderdduizenden
aanhangers beleggen offensief, bespelen de
markt. De omstandigheden dwingen hen
daartoe. „Het nieuwe Amerikaanse proletari-
aat ziet heus wel in dat pensioenvoorzienin-
gen onzeker zijn, dat de huizenmarkt te risi-
covol is om geld in te steken”, zegt Cramer.
„En dat de beurs uitstekende resultaten laat
zien.”

Hij vindt zijn gelijk in de resultaten op de
beurs. De Dow-Jonesindex met de grootste
fondsen herstelde afgelopen najaar van het
barsten van de internetzeepbel. En de graad-
meter van de 2.000 kleinste fondsen is sinds
het jaar 2000 al 38 procent gestegen.

Cramers mantra laat geen ruimte voor
misverstanden. „Ik help je rijk te worden.
Ben ik daarmee een man die een dollarteken
vertegenwoordigt? Zeker wel. Staat je dat
niet aan? I. Don’t. Care.”

Cramer spreekt zowel de snelle jongens
aan in de New Yorkse sportscholen, als mid-
denstanders in de provincie. Overal hoor je
Cramers ‘B ooyah! [boe-jaa]: groet, aanmoedi-
ging en felicitatie ineen. De bewoners van
‘Cramerica’ bedienen zich sowieso van een
eigen taal: ze spreken over ‘H A L’ omdat dit
de Wall Street-aanduiding is voor Hallibur-
ton, zeggen ‘C SCO’ als ze Cisco bedoelen en
iedereen weet natuurlijk dat ‘NO K’ Nokia is
en welk bedrijf achter het aandeel ‘M S FT’
zit. Die eigen taal leidt in Cramers tv-pro-
gramma tot dit gesprek met ene Renee die
belt vanuit in Florida:

Renee: „Hi Jim, big bad Booyah at ya” (Dag
Jim, alles goed?)

Cramer: „Big booyah right back at ya” ( Ja
hoor. Met jou?) „Florida – ik kom binnenkort
jouw kant op.”

Renee: „Kom je dan langs? Er zijn hier ge-
noeg paarden voor je om te berijden.”

Cramer: „Fijn aanbod.”
Waarna Renee wil weten of het wel ver-

standig was aandelen te kopen van het bouw-
bedrijf waar ze secretaresse is – en Cramer op
de malaise van de Amerikaanse huizenmarkt
wijst en „SELL, SELL, SELL” in de camera
s ch r e e u w t .

Dat Cramer tijdens het gesprek met
vijf Europese journalisten wel zit te
wiebelen, maar pas na anderhalf uur

op tafel springt om tekeer te gaan, is op zijn
minst opvallend.

Toen Cramer nog zijn eigen hedgefonds
had, deed hij het zonder stoel. Tijdens zijn
dagelijkse tv-show gooit hij zijn stoel min-
stens eenmaal daags van zich af – het decor
in.

Het is een act, maar wel één die perfect
wordt uitgevoerd. Naast het bureau in de
studio staat een doos met grote rode knop-
pen met daaronder geluidjes en filmpjes om
het verhaal kracht bij te zetten.

Cramer drukt en stieren rennen door het
beeld, Cramer drukt en je hoort een baby

huilen, een koor ‘Halleluja’ zingen of een
machinegeweer zijn werk doen. De geoefen-
de kijker weet precies wat Cramer ermee be-
doelt. En als Cramer zijn ongelijk van een
eerder advies moet toegeven, plakt hij een
Post It-briefje met de Wall Street-afkorting
op zijn voorhoofd. Mad money heet het pro-
gramma, waarin ‘money’ op het handelen
slaat en ‘mad’ op de agressieve Cramer.

Moet je gek zijn om te kunnen beleggen?
„Wall Street is een krankzinnige wereld. Het
helpt zelf ook een beetje gek te zijn. Een scep-
tische dwaas kan beter met Wall Street over-
weg dan een iemand die rationeel denkt dat
alles uiteindelijk goed zal komen.”

Hij denkt na en hoort dan in de vraag een
geringschatting van zijn programma. „Het is
zo makkelijk spottende opmerkingen te ma-
ken over de show. Maar als het écht onzin zou
zijn, waarom hangen mensen dan uren aan
de telefoon om mijn advies over een bepaald
aandeel te vragen?”

Het is niet moeilijk Jim Cramer af te doen
als schertsfiguur. Dat deed Wall Street eerst
ook, zegt hij, en hij wijst vanuit zijn kantoor
op de vijftiende verdieping naar beneden.
„The street vindt me een charlatan. Maar als ze
zich realiseren hoeveel geld ik verdiend heb
gaat het van: ‘shit, die moeten we serieus ne-
men’.”

Het gaat niet alleen om de 50 tot 100 mil-
joen dollar die Cramer waard zou zijn. Zijn
kennis van de markt wordt geroemd – h ij
houdt 2.000 fondsen bij en kan de kerncijfers
zonder problemen oproepen. Genoeg voor
het Amerikaanse zakenblad Fo r t u n e om Cra-
mer al in 1989 tot ‘de nieuwe Warren Buffett’
uit te roepen.

Het fenomeen Cramer blijft de media ha-
len. „Hij wordt een genie genoemd, vaak
door zijn criticasters”, schreef The New Yorker
deze zomer. The Economist omschreef hem vo-
rige maand als „de hyperactieve marktkra-
mer” en B u s i n e s s We e k noemt hem de ‘S t o ck
Star van klein beleggend Amerika.

Toch zijn er ook tegengeluiden. Een aantal
websites houdt Cramers aanbevelingen bij.
Cramerwatch.org zet zijn adviezen bijvoor-
beeld af tegen een icoontje van een aap die
half om half ‘kopen’ of ‘verkopen’ roept. Vol-
gens de site scoren de adviezen van aap en
Cramer precies even goed.

Cramers dagelijkse show is het best beke-
ken programma van zakenzender CNBC. Vijf
keer per week om zes uur, met twee herhalin-
gen. Adverteerders kunnen niet genoeg krij-
gen van de groep 19- tot 39-jarigen die op het
populaire tv-tijdstip afstemt op Mad Money.
Het aantal kijkers is een half miljoen, drie
keer zoveel als de zender tijdens handelsuren
haalt. Wat dat zegt? Cramers aantrekkings-
kracht gaat verder dan professioneel Wall
Street. Een ander bewijs daarvoor is de opla-
ge van zijn vorige maand verschenen vierde
boek, Jim Cramers Mad Money Handbook: Watch
TV, Get Rich. Eerste druk: 400.000 exempla-
ren.

Terug naar 1963. Cramer is negen jaar
oud, zijn vader is vertegenwoordiger
in dozen en geeft zijn zoon Busi-

n e s s We e k cadeau. Cramer leert de koersen uit
het hoofd en houdt een denkbeeldige portfo-
lio bij. Jaren later krijgt hij een beurs voor
Harvard, waar hij kamergenoot is van de hui-
dige topman van Microsoft (MSFT), Steve
Ballmer. (De twee delen nu nog een voorlief-
de voor het bekogelen van collega’s met kan-
toorbenodigdheden.)

Cramer werkt zich op tot de redactie van
de gerespecteerde universiteitskrant The Har-
vard Crimson en vindt na zijn afstuderen in
1977 werk bij regionale dagbladen. „To e n
had ik wat pech. In Los Angeles had ik een
stalker. Een vent kwam elke dag naar mijn
huis als ik aan het werk was. Hij maakte kip
in de oven en vergat door te trekken. Smerig.
Op een dag was er niets meer. Mijn apparte-
ment was leeg. Tot aan mijn cheques toe.”

Cramer wordt zijn huis uitgezet, slaapt ne-
gen maanden lang in zijn auto, revolver in
zijn handen geklemd. „Toen merkte ik dat
het zwaar is arm te zijn in dit land. Niemand
helpt je. Misschien heb ik dat wel onthouden
toen ik eenmaal rijk werd.”

Dat zou nog wel even duren. Cramer is in
zijn arme periode onverzekerd en wordt
ziek. Zijn familie ontfermt zich over hem op
voorwaarde dat hij rechten gaat studeren. In
1981 wordt het opnieuw Harvard, rechten.
In datzelfde jaar begint Financial News Televi-
sion uit te zenden. Voor het eerst in jaren
heeft Cramer beurskoersen onder handbe-
reik. Hij begint een nieuwsbrief – Mr. Bullish
– aan familie en vrienden en laat beleggings-
adviezen op zijn antwoordapparaat achter.
„Hallo, ik ben er even niet, maar het lijkt er-

op dat IBM richting de 70 dollar gaat.” Een
van zijn hoogleraren benadert hem dan met
een half miljoen dollar. Wil Cramer die niet
voor hem beleggen?

Hij krijgt vervolgens in 1984 een baan als
commissionair bij zakenbank Goldman
Sachs en gebruikt onorthodoxe methodes
om zich omhoog te vechten. Hij loopt in wil-
lekeurige wolkenkrabbers verdieping voor
verdieping naar beneden en klopt op deuren
om zijn diensten aan te bieden. Hij vergaart
er zoveel bekendheid mee dat makers van de
film Wall Street advies komen inwinnen.

Het was te verwachten: Cramer krijgt bij
Goldman Sachs met iedereen ruzie. „Ik was
een cowboy in een bedrijf dat niet van cow-
boys houdt”, schrijft hij later in zijn memoi-
res Confessions of a Street addict. Het boek stond
maandenlang bovenaan de ranglijsten,
400.000 exemplaren werden ervan verkocht.

Hij begint daarop met een vriend in 1987
zijn eigen hedgefonds, Cramer Berkowitz. Al
snel hebben ze 450 miljoen dollar belegd en
in de daaropvolgende dertien jaar dat Cra-
mer zijn eigen bedrijf heeft, behaalt hij een
gemiddeld rendement van 24 procent. In
Confessions legt hij uit dat ze niet de fondsen
analyseerden, maar de analisten die voor be-
wegingen op de markt zorgden. Cramer
vindt sindsdien dat deze groep overschat
wordt door beleggers. „Analisten hebben ze-
ker bestaansrecht”, zegt hij tegenwoordig op
tv, „als boksbal.” Of: „Het grootse land Cra-
merica is openlijk voorstander van het mar-
telen van analisten.”

Cramer wordt er subtieler noch socialer op.
Hij mist door een werkbespreking een deel
van het huwelijk van zijn zus, aan het lege bed
van zijn zojuist gestorven moeder is hij aan
het handelen in chemiebedrijf Union Carbide
en tijdens de geboorte van zijn tweede doch-
ter moet zijn vrouw hem toeschreeuwen dat
er echt belangrijkere dingen zijn dan het ein-
deloos telefonisch innemen van posities.

Het gaat mis. In 1995 beveelt hij in een co-
lumn aandelen aan waarin hij zelf een belang
heeft – beurstoezichthouder Securities and
Exchange Commission vermoedt koersma-
nipulatie en springt er bovenop. De fout ligt
bij het tijdschrift en Cramer krijgt berisping
noch boete – maar zijn reputatie loopt flinke
schade op. Hij gaat aan de kalmeringsmedi-
cijnen en besluit in 2000 te stoppen met zijn
eigen bedrijf. „Ik heb mezelf gek gemaakt
met het hedgefonds”, zegt hij nu. „Dat wil ik
nooit overdoen.”

Toen beleggen eind jaren negentig het
nationale tijdverdrijf werd, zag Cra-
mer een gat in de markt: kleine beleg-

gers hadden behoefte aan meningen over
aandelen. Liefst met uitroeptekens. Hij be-
gon website TheStreet.com, het bedrijf over-
leefde het uiteenspatten van de internet-
zeepbel en nu beleggen weer in de mode is,
zijn Cramers columns op de site populairder
dan ooit. Zijn belangrijkste les? Doe je huis-
werk. Bestudeer kwartaalcijfers. Lees analis-
tenrapporten. Luister mee met ‘conference
calls’. En trek dan je eigen plan. „Als ik had
geluisterd naar allerlei wetenschappelijke
studies – wat weten zij er nou van? – was ik
vergeten mijn huiswerk te doen en had ik
nooit 100 miljoen dollar verdiend.”

Cramer weet hoe hij haute finance voor het
grote publiek behapbaar kan maken. Tijdens
de uitzending op de avond voor het inter-
view staat hij op een plank, ooglapje voor het
linkeroog, muts op en een papegaai op de
schouder. Zwaaiend met een zwaard maakt
hij gehakt van investeringsmaatschappij Pi-
rate Capital.

Neemt u zichzelf wel serieus? Vorige week nog
stak u met een scherp mes in twee borstimplan-
taten van fabrikant Allergan.
„Ja, vond je dat niet gaaf? Ik doe gewoon wat
in me opkomt. Ik wilde weten wat eruit zou
komen. Water? Siliconen? En ik begon die
uitzending zelfs door te zeggen dat ik ge-
slachtsproblemen heb. Grappig. Mijn vader
was met afschuw vervuld. Dát is nou het toe-
gankelijk maken van de koers-winstverhou-
ding. Er zijn veel mensen die op veel kanalen
veel aandelen aanbevelen – de hele dag door.
Maar als je geen echte kenner bent gaat al die
informatie”, hij scheert met zijn hand over
het kalende hoofd, „pfff, zo langs je oogkas-
sen over je hoofd heen.”

Waarom zou een kleine belegger u vertrouwen
als u zo impulsief bent?
„Ik heb geen idee. Ik weet wel dat mijn vrouw
de show haat. Ze vindt het gênant.”

Wa a r o m ?
Schuldbewust: „Omdat ik op tv een luier
droeg. Terwijl ik eigenlijk alleen maar iets
over Pampers en Procter & Gamble wilde ver-
tellen.”

Jim Cramer’s Mad Money Handbook: Watch TV,
Get Rich. Simon & Schuster, ISBN: 1416537902
29,50 euro.

Jim Cramer: „Ben ik een man die een dollarteken vertegen-
woordigt? Zeker wel. Staat je dat niet aan? I. Don’t. Care.”
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